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FORMACIÓ  
 CONTINUADA 

 

GESTIÓ DE DESPATXOS I 
HONORARIS PROFESSIONALS 

 

Dia: Dijous , 
 14 de gener de 2010 
Hora: de 18:00h a 20:00h 
Preu: 35 € 
 Col·legiats 30 % subvenció 
Lloc:  Sala d’actes COAATT  
Adreça: Rbla. Pres. Francesc Macià, 6 
 43005  TARRAGONA 
Tel: 977 21 27 99 
Fax: 977 22 41 52 
e-mail: formacio@apatgn.org 

2 hores 

Aquesta jornada te l’objectiu de revisar tots aquets aspectes, la 
seva importància en el context econòmic i professional actual, i la 
reva repercussió a curt i mig termini. 

GESTIÓ DE DESPATXOS I 
HONORARIS PROFESSIONALS 

2 hores OBJECTIU: 

PROFESSORAT :  

CARLES PUIGGROS LLUENES– ARQUITECTE TÈCNIC I APARELLADOR 

INSCRIPCIÓ I MATRÍCULA:  

PLACES LIMITADES 
La matrícula quedarà formalitzada a la recepció d’aquest fulletó emplenat, i el corresponent ordre 
de pagament si s’escau. 
El COAATT es reserva el dret de suspendre el curs per no assolir el nombre d’inscrits. El nombre 
màxim d’assistents queda limitat a l’aforament de la sala. 
La data límit d’inscripció és el dia abans de l’inici del curs. Les anul·lacions posteriors 
comportaran una retenció del 50% de l’import de la matrícula. 
Les places quedaran reservades per rigorós ordre d’inscripció. L’organització no garanteix plaça 
ni material a totes aquelles persones que no hagin realitzat la inscripció prèvia. 

 

Adreça 

Població 

Tel.  Fax. 

Pagament 

Alumne 

C.P. 

c.e. 

Transferència al C.C. 2100-1385-13-0200068065 

Càrrec al meu compte habitual com a col·legiat resident 

Núm. Col. COAATT 

DATA LÍMIT D’INSCRIPCIÓ  - 8 de gener de 2010 
Enviar a: fax 977 22 41 52 - c.e. formacio@apatgn.org  

Dades Facturació 

Nom  

NIF 

LES PROFESSIONS TRADICIONALS REGULADES 
La LOE • La Llei “òmnibus” • Un nou model de competències 

QUIN ÉS EL NOSTRE NEGOCI? 
El paper de l’Arquitecte Tècnic •Què venem • Oferta i demana-
da de serveis. 

QUIN PAPER HEM DE JUGAR?  
Avantatges competitives •Col·laboració entre agents • 
Qualitat •Tecnologia i innovació... 

EL DESPATX 
Som empresa • Visió, Missió i Estratègia. Pla d’empresa 
Estratègia comercial, màrketing i comunicació  • Noves tecnolo-
gies  • Economia i finances. Recursos humans •Seguiment dels 
cobraments i els pagaments, tresoreria, finançament 
Rendibilitat de les feines i dels clients •Gestió de riscos 

OFERTA DE SERVEIS 
Organigrama • Missions i tasques • Estudi econòmic. El preu 
del servei • Oferta • Contracte. 

PROGRAMA: 
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